






Ausblicke

Der Händlerbund e.V. plant zukünftig auch wei-
tere Veranstaltungen.

Eine Idee ist es, das „Händlerbund-Frühstück“ 
zu einer jährlich stattfindenden Veranstaltungs-
reihe wachsen zu lassen. Geplant sind dabei auch 
wechselnde deutschlandweite Veranstaltungsorte. 
Vielleicht findet das Händlerbund-Frühstück auch 
bald in Ihrer Nähe statt!

Natürlich wird sich der Händlerbund auch wei-
terhin für seine Mitglieder stark machen und bei 
Seminaren und Informationsveranstaltungen über 
die Wichtigkeit der rechtlichen Absicherung im 
Onlinehandel informieren. In Zusammenarbeit 
mit den IHK‘s werden regelmäßig Vorträge zum 
Thema „Der rechtssichere Onlineshop“ stattfinden. 
Die nächste Veranstaltung ist bereits am 6.10.2011 
bei der IHK Bochum.
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Kooperationspartner

Der Händlerbund bietet Unternehmen die Mög-
lichkeit der Zusammenarbeit in Form einer Part-

nerschaft. Dabei geht es vor allem um die gegenseitige 
Stärkung der Unternehmen, mit dem Charakter einer 
Win-Win-Situation. Die gegenseitige Unterstützung 
durch gemeinsame Marketingaktionen ist dabei selbst-
verständlich. Es ist möglich, gemeinsame Veranstal-
tungen und Messeauftritte zu planen. Über Kommuni-
kationskanäle wie unseren Blog „OnlinehändlerNews“ 
und den Händlerbund-Newsletter können, vereinzelt 
und nach Absprache, Neuigkeiten der Partner an unsere 

zahlreichen Abonnenten übermittelt werden.  Auch 
in den Sozialen Netzwerken, wie Facebook, Xing und 
Twitter  ist der Händlerbund sehr aktiv – dort können 
interessante News, Aktionen und Veranstaltungen der 
Partner kommuniziert werden.

Unsere Partner haben einen starken Vorteil durch das 
rechtliche Know-how, auf das der Händlerbund zurück-
greifen kann – die rechtliche Absicherung im eCom-
merce ist schließlich unerlässlich.

Der Händlerbund  möchte vorrangig natür-
lich auch, dass seine Mitglieder von den Part-
nerschaften profitieren.  Zu diesem Zweck 
bietet der Händlerbund den Mitgliedern bzw. 
Kunden des Partners Vergünstigungen, der 
Partner räumt den Händlerbundmitgliedern 
ebenfalls vergünstigte Konditionen ein. Dazu 
hat der Händlerbund eigens den Bereich 
„Vorteile für Mitglieder“ geschaffen. Dort 
haben die Händlerbundmitglieder einen 
Überblick über alle angebotenen Mitglieder-
Rabatte der Partner.
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http://www.haendlerbund.de/partner/vorteile-fuer-mitglieder


Im Rahmen der Agenturpartnerschaft 
bietet der Händlerbund Agenturen aus 
den Bereichen Webprogrammierung und 
Werbung sowie kreativen B2B-Dienst-
leistern eine besondere Zusammenarbeit. 
Der Händlerbund räumt seinen Agentur-
partnern einen Wettbewerbsvorteil durch 
den Status als „empfohlene Agentur“ ein.  
Den Agenturpartnern wird zudem ein 
kostenloser Inkasso-Service angeboten.

Im Rahmen der Fördermitgliedschaft möchte der Händlerbund die 
Fachkompetenz von erfahrenen Unternehmern nutzen. Fördermit-
glieder können sich zu klassischen Themen des eCommerce in den 
Händlerbund einbringen. Ziel dabei ist es, ein starkes Netzwerk auf-
zubauen, welches die Interessen der Onlinehändler und Mitglieder 
des Händlerbundes nach außen vertritt. 
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http://www.haendlerbund.de/partner/agenturen
http://www.haendlerbund.de/partner/foerdermitglieder


Ausblick

Gründerplus –  
bringt Gründer und Investoren zusammen

Gründerplus ist das Informationsportal für Gründer, 
welches im September 2011 von der Händlerbund 
Management AG als weiteres Serviceangebot ins Leben 
gerufen wurde. Neben der redaktionellen Hilfestel-
lung für Startups und Gründungsinteressierte kann 
Gründerplus seinen Mitgliedern durch die Anbindung 
zahlreicher Starker Partner exklusive Vorteile und 
Sonderkonditionen anbieten. Darüber hinaus wird eine 
Crowdfunding-Plattform zur einfachen Kapitalbeschaf-
fung über Mikroinvestments aufgebaut, die Gründer 
und Investoren direkt zusammenbringt. Sowohl Privat- 
als auch Firmeninvestoren können so von innovativen 
Geschäftsmodellen profitieren. 

Projektausblick

Der Händlerbund möchte seinen Mitgliedern und Kun-
den stets neue Mehrwerte schaffen. Aus diesem Grund 
werden stetig neue Projekte entwickelt, die den Händ-
lerbund-Mitgliedern und Kunden die Orientierung im 
eCommerce erleichtern und ihren Unternehmenserfolg 
steigern sollen.

Verkäufercheck

Ende 2011 bringt der Händlerbund sein Bewer-
tungstool „Verkäufercheck“ heraus. 

Mit dem statistischen Hintergrund, dass bereits ca. 70% 
der Online-Käufer auf Online-Konsumentenbewer-
tungen (Quelle: www.nielsen.com) vertrauen, ist die 
Bedeutung dieser Funktion klar ersichtlich. 

Dieses Tool ist eine Orientierungshilfe für die Kunden 
von Onlineshops,  denn es werden echte Kundenmei-
nungen sichtbar gemacht. Dadurch wird mehr Trans-
parenz und gleichzeitig Vertrauen geschaffen, was die 
Kundenzufriedenheit stark beeinflusst – und am Ende 
aus unternehmerischer Sicht auch den Umsatz steigert. 
Der Händlerbund sorgt auch hierbei für die rechtliche 
Absicherung: Das System wird anwaltschaftlich betreut. 
Unseren Händlerbund-Mitgliedern wird das Bewer-
tungstool natürlich zu stark vergünstigten Preisen zur 
Verfügung stehen.
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http://www.blog.gruenderplus.de/


readystore - Ihr rechtssicherer Onlineshop

leichte Bedienbarkeit 

breite Funktionalität schon im Einsteigerpaket

einfache Artikel- und Bestellverwaltung

frei wählbare Shopdesigns

Abmahnschutz durch Rechtstextservice

inkl. Speicher, Domains und E-Mailadressen

AKTION
BIS 31.10*

Sie möchten Ihr eigenes Online-Business starten? Mit 
readystore erhalten Sie ein professionelles und zu-
kunftsfähiges Shopsystem zur Eröffnung Ihres Online-
shops – für Einsteiger und Experten.

Mit readystore entscheiden Sie sich für einen rechts-
sicheren und abmahngeschützten Shop basierend auf 
Händlerbund Know-how – Deutschlands größtem On-
linehandelsverband und einem der führenden Anbieter 
von Rechtstexten für den Onlinehandel.

Aktion: Bei Vertragsabschluss bis 31.10.2011 erhalten 
Sie unsere readystore-Shoppakete während der dreimo-
natigen Einstiegslaufzeit zu vergünstigten Konditionen:

* readystore Basic Business Shop  
  8,90€ anstatt 14,90€

** readystore Premium Business Shop 
   14,90€ anstatt 24,90€ 

Händlerbund Rabatt: 
Mitglieder erhalten den Basic Business Shop für das 
erste Jahr gratis. Den Premium Business Shop ist für 
Händlerbund Mitglieder für 14,90€ anstatt 24,90€ 
erhältlich.
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http://www.readystore.de
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Sie wollen mehr Informationen 
zum Thema rechtssicherer Onlinehandel?

Der Händlerbund informiert auf seinem Blog Online-
händlerNews.de über aktuelle Rechtsurteile, wichtige 
Entwicklungen im Bereich eCommerce und die neusten 
Trends im Online-Marketing. Bleiben Sie auf dem Lau-
fenden mit OnlinehändlerNews.de!
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